Promart y Maestro, asi como de
constructoras de la tallade GyM, JJC,
Aesa, entre otras. Como empresa lider
también apuntamos a trabajar fuerte-
mente con las pequefas y medianas
contratistas”, agregoé.

Propuestas que destacan
Ares Perl cuenta en su cartera de
productos con las puertas preforma-
das, ruteadas, enchapadasy vidrieras.
De igual modo figuran en su lista las
puertas lisas econémicas, las pinta-
das con acabado UV, los marcos y
molduras, accesorios y el servicio de
precolgado y acabado UV.
“Recientemente lanzamos al mer-
cado la puerta de ingenieria, de apa-
riencia sélida pero hecha con partes
de tableros aglomerados, sélidos,
HDF y chapa nativa. Este modelo es
muy empleado en Europa y nosotros
somos los primeros en producirla en
el pais”, manifesto6 Itamar Con.
Respecto a los recientes cambios
que presenta Ares Peru, el gerente
refirié6 que hoy en dia vienen impul-
sando aln mas sus ventas pues ya
cuentan con una oficina comercial en
Miraflores. “Somos representantes en
el Pert del tablero tubular Sauerland,
de procedencia alemana. Este ma-
terial, ignifugo y de gran proteccion
acustica, lo empleamos en la elabo-
racion de las puertas de ingenieria”,
comento.

2. Durante estos afnos de operaciones, la compaiia ha realizado una fuerte inversion en maquinaria
especializada contando hoy en dlia con tecnologia continua de fabricacion.

3. Recientemente Ares Perti lanzd al mercado la puerta de ingenieria, de apariencia solida pero
hecha con partes de tableros aglomerados, sélidos, HDF y chapa nativa.

GONSTRUCTIVO

1. La calidad, tecnologia y garantia de sus
productos han convertido a Ares Pert en

la principal empresa fabricante de puertas
contraplacadas.

Otro anuncio que destaco fueel
inicio de la fabricacion de puertas
y marcos 100% terminados y pre
colgados, con embolsado termo
contraible, lo que permitira que
un instalador coloque hasta 20
unidades en un dia. “Hace poco
estuvimos en la feria ForMoébile,
en Brasil, donde adquirimos la
tecnologia para la produccién de
marcos con acabado ultravioletay
puertas pintadas con disefio made-
rado con terminacién ultravioleta.
Con ellovamos a revolucionar este
segmento de negocio en el Per,
cambiando laforma de trabajar en los
proyectos. De esta manera haremos
todo lo que se hace en los paises
desarrollados”, sostuvo.

Venta y mercado

La empresa también viene preparan-
dose para ingresar con sus productos
a Chile, Bolivia y Rusia. “Este ultimo
es un mercado de mas de 145 millo-
nes de habitantes. Para ello contamos
con el nuevo gerente comercial,
Evgeniy Godovanets, de nacionalidad
peruanay ucraniana, quien conoce a
plenitud lo que demanda esa parte del
mundo”, afirmé Itamar Con. Respec-
to al campo de negocio donde esta

inmerso Ares Perd, el representante
refirié que siempre tratan de estar
pasos mas adelante con relacién a
las otras empresas del rubro. “Si bien
los estratos Ay B se han desacelerado
un poco, los segmentos B-y C han
mantenido su ascenso. Este 2014
terminaremos produciendo y comer-
cializando alrededor de medio millén
de puertas, lo cual representa aproxi-
madamente un 40% de crecimiento”,
finalizé el gerente, no sin antes referir
que la innovacién seguira siendo el
comun denominador en las acciones
que efectie la compania. |

Fuente: ARES PERU.
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