G&T y LIEBHERR presentaron la grua sobre orugas mas
grande de América

&T, empresa peruana que brinda servicios especializa-
G dos en las areas de ingenieria, y Liebherr, uno de los

mayores fabricantes de maquinaria de construccion
de todo el mundo desde hace 60 afos, presentaron en las ins-
talaciones del Jockey Plaza la LR 11000, la grGia sobre orugas
mas grande de América.
Esta nueva grua tiene una capacidad de carga de 1,000 tone-
ladas métricas y un alcance de mas de 220 m de altura. Con
un gran numero de variantes de pluma, entre ellos la potente
pluma en paralelo PowerBoom, la LR 11000 cubre un amplio

espectro de aplicaciones y se ha disefiado de tal manera que
puede emplearse comodamente incluso en condiciones de es-
pacio reducido como, por ejemplo,
en la refineria. Ademas, su disefio
ha tenido en cuenta un concepto
de transporte econémico. Esta
maquina se podra utilizar en pro-
yectos de infraestructura de variada
clase, como puertos, aeropuertos y
puentes. ®

Esta nueva grua tiene una
capacidad de carga de 1,000
toneladas métricas y llega a
més de 220 metros de altura.

UNACEM mejoro
infraestructura peatonal
en Lurin

iguiendo con el com-
S promiso de desarrollo

con sus comunida-
des vecinas, “Asociacion
UNACEM”, organizacion de
responsabilidad social cor-
porativa de UNACEM, mejoro
la infraestructura peatonal en
Tablada de Lurin, construyendo veredas y beneficiando a
més de 500 ciudadanos.
En esta ocasion con el lema “Construyamos juntos nuestra
comunidad” seis calles del segundo Sector de Tablada de
Lurin en Villa Maria del Triunfo ya cuentan con 775 m linea-
les de veredasy 14 martillos en las esquinas, abarcando 6
calles de esa localidad. “El desarrollo de este proyecto ha
sido una grata experiencia, ya que la comunidad se invo-
lucré desde un inicio, logrando cofinanciar el expediente
técnico, gestionando ante el gobierno local sus licencias,
y aportando para la mano de obra”, declar6 Rosa Maria
Chirinos, arquitecta de Asociacion UNACEM. m

La empresa dond 198 m® de
concreto premezclado, ademas del
asesoramiento de sus profesionales.

ENI LUBRICANTES capacito a
sus distribuidores

artequipos del Pert SAC., distribuidor oficial de Lu-

P bricantes Eni en el pais, realizé en las instalaciones

del Girasoles Hotel, en Miraflores, el “Entrenamiento

Eni Perti Distribuidores”, donde diversos especialistas capa-

citaron a los principales distribuidores de Lima y provincias

sobre los lubricantes Eni.

Néstor Rodriguez, gerente comercial de Partequipos del Peru,

afirmo que laempresatiene a su cargo la macro distribucion

de Eni Lubricantes, manufacturados por la petrolera italiana

Eni, la sexta mas grande a nivel global. “El lanzamiento de

la marca sera en abril de este afo, empezando por el sector

B2C (Business-to-consumer), el sector retail y el sector B2B

(Business-to-business)”, explicé.
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FA. . ¥ en su presentacién con distri-

eni . buidores en Piura, Cajamarca,

Chimbote, Arequipa, Huanuco y

Pucallpa, mientras que en Lima

los lubricantes Eni seran comer-

cializados en las zonas norte, sur,
este, oeste y centro. m
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Partequipos del Perti contaré
en su lanzamiento con
distribuidoreas en distintas
ciudades del pais.

ZAPLER es nombrado distribuidor en el Peru de Kobelco

mente en Japdn, bajo los mas altos estandares de

calidad y tecnologia de la industria, de superior
productividad y gran economia. Su alto desempeno
sumado a una politica de precios muy agresiva, haran
de esta marca una de las opciones mas atractivas del
mercado para los contratistas mineros y de construccion
en el pais.
Con el ingreso de Kobelco, Zapler contintia ofreciendo
a sus clientes -y al mercado en general- maquinaria de
calidad, junto a un eficiente servicio de post-venta que
garantiza el mejor retorno de la inversioén.
Zapler cuenta ya con stock disponible de excavadoras de
la marca, en los modelos SK350LC y SK210LC, equipos

I as Kobelco son excavadoras fabricadas integra-
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gue presentan la mayor deman-
da del mercado de construccion
y mineria.

Por otro lado, Zapler recibié a
Corey Rogers, Regional Sales
Manager de Link-Belt, fabrican-
te de gruas, quien visité tanto a
usuarios de los equipos como
a interesados en adquirir alguno de ellos. David Phillips,
International Sales de Elliot, una de las marcas america-
nas de gruas telescopicas mas importantes del mercado
norteamericano y del mundo, también estuvo en el pais
dando a conocer entre sus posibles usuarios las ventajas
de este equipo. ®

Con el ingreso de Kobelco,
Zapler continta ofreciendo a sus
clientes maquinarias de calidad y

un eficiente servicio de post-venta
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