Volvo es uno de los mas importan-
tes players globales en lo que se
refiere a excavadoras. Y lo justifica
presentando a América Latina su
modelo de mayor capacidad, la
EC750DI, que tiene peso opera-
cional de 72,7 Tn. La aplicacion
preferencial de este equipo tiene
mucho que ver con la regién
latinoamericana, dado que su
enorme capacidad la hace ideal
para la mineria y grandes obras de
infraestructura.

Todos los equipos presentados
traen la tecnologia electrénica a
bordo que identifica a Volvo en
todo su portafolio. Son muchas las
caracteristicas. Una que destaca es
el ECO Mode, que ayuda a reducir
la contaminaciéon controlando la
fuerza puesta por el equipo a partir
de sus cilindros hidraulicos. Con
esto, el ahorro de combustible es
significativo.

En su presentacién a la prensa, el
presidente de Volvo Construction
Equipment Latin America, Afranio
Chueire, entregd datos respecto
al momento vivido por el sector
en la region y la participacion de
mercado de la marca. De acuerdo

N

158 | GONSTRUCTIVO

En su presentacion, el presidente de Volvo
Construction Equipment Latin America,
Afrénio Chueire, entregé datos respecto el
momento vivido por el sector en la region y la
participacion de mercado de la marca.

con el gerente, el mercado latino-
americano llegé a comprar més de
30,000 equipos de construccién
en algunos afnos recientes, mien-
trasque en 2014 quedd en 19,700
unidades y en 2015 deberd cerrar
en 18,200 unidades. Sin embargo,
dijo que Volvo y SDLG estan ga-
nando participacién de mercado
en ciertos equipos. En cargadoras,
por ejemplo, la presencia latinoa-
mericana de ambas marcas crecid
de un 15,1% hacia un 17,8% en
2015. A lo largo de este afio,
gue viene caracterizandose como
econdmicamente dificil, Volvo ha
mantenido su participaciéon de un
11,1% en excavadoras (con SDLG)
en América Latina, y crecié de un
35,7% para un 35,8% su partici-
pacién en camiones. Sin embargo,
en equipos viales, la marca perdié
algo de posicién este afio, pasando
de un 5,8% para un 5,3% en la
region. “Hoy, el mercado hispa-
noamericano es mayor que el de
Brasil. Esto refuerza nuestro interés
y compromiso con América Latina
como un todo”, afirmé Chueire.

* Atlas Copco. Atlas Copco tuvo una

relevante participacion en CONEX-
PO Latin America 2015, even-
to que se presenté como una
valiosa instancia para generar
oportunidades de negocios
entre importantes actores de
la industria a nivel mundial.

“Teniendo en cuenta que
la feria es reconocida en el
sector construccion, nos pa-

rece relevante participar en esta
primera versiéon en nuestra regién
y mas aun considerando que se
ha elegido a Chile para realizarla.
Es sin duda uno de los principales
eventos a nivel mundial en que se
rednen los grandes proveedores
del rubro y sus principales acto-
res”, aseguraron profesionales de
la multinacional sueca.

Atlas Copco Construction ofrecid
una amplia gama de productos
y servicios con los cuales presta
apoyo a sus clientes de la industria
de la construccién, demolicion,
preparacion de obras y ejecucién
de carreteras a través de su amplia
gama de propuestas que incluye:
aire comprimido, generadores,
bombas, equipos de compac-
tacion, equipos de concreto,
repuestos originales y servicio
técnico especializado. Parte de este
portafolio fue exhibido en la feria:
torres de iluminacidén modelos QLB
60 y QLT M10, compresores por-
tables de las gamas XAS y XATS,
bombas sumergibles WEDA, vy
martillos hidraulicos. También se
mostraron martillos neumaticos
de la serie TEX, rodillos modelos LP
6505 y LG500, un moderno rodillo
a control remoto, pisones de la
gama LT, un robot de demolicién
Brokk, la motoperforadora Cobra
Combi, entre otros. Ademas estu-
vo presente el servicio técnico, la
division de arriendo, y el area que
provee equipos para proyeccion
de concreto.

Atlas Copco ofrecié una amplia gama de productos y z
servicios con los cuales presta apoyo a sus clientes de
la industria de la construccion.



