Evento

Sefalé que cuentan con miniex-
cavadores que cargan desde 3 Tn
hasta 5 Tn, mini cargadores, mani-
puladores de hasta 20 m de alcance
de altura, dumpers, cargadores
frontales, entre otros. “Disponemos
del portafolio completo JCB”, sos-
tuvo. Argumentd que ya tienen 40
prospectos generados por la feria,
de los cuales dos estan bien avanza-
dosy uno en planes de financiacién
y estudio de crédito para hacerse de
un cargador frontal 422 ZX. "Hay
muchas obras de infraestructura
por hacer aqui. Se viene el proyecto
Vias 4G que viene caminando no a
la velocidad que quisiéramos, pero
tengo entendido que eso se debe
a que el cierre financiero ha toma-
do su tiempo para poder iniciar
las obras. En unos meses se va a
reactivar fuertemente la infraes-
tructura en Colombia. En vivienda
hay proyectos de gobierno bien
interesantes. Acaba de terminarse
la ejecucion de vivienda gratuita,
y hay otros emprendimientos que
vienen con financiaciéon fuerte del
Estado”, expreso.

Derco es una empresa chi-
lena que empezd hace 60
afios en el pals del sur, luego
abrié en Bolivia, Perl y otros
lugares. “La novedad que
presentamos en ExpoCA-
MACOL es un manipulador
telescopico para el merca-
do agricola. Por otro lado,
hace casi dos afos fue el
lanzamiento de la retroex-
cavadora 13x Global que es
una maquina que tiene ma-
yor caballaje, optimizacién
del uso del combustible y
otras ventajas. También se
presento el cargador frontal
4557X que tiene un balde
méas grande que su modelo
antecesor”, detallé.

Efco. Andrés Felipe Ramirez,
gerente de Area de Edifi-
cacion de la Zona Bogota
de Efco Colombia, dijo que
la empresa tiene presencia
hace casi 5 afios en el mer-
cado colombiano. “Nos esté
yendo bien. Inicialmente
empezamos con proyectos
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de infraestructura pero como
demoraron un poco ingresamos
también a edificacion que es un
nicho de mercado que esta por
trabajarse. Ya estamos cotizando
para centros comerciales y otro tipo
de instalaciones”, reveld.

Dijo que poseen equipos pesados
para obra civil gruesa, que se
pueden trasladar por torres gruas,
y equipo manuportable para
apuntalamiento que también tiene
unas caracteristicas diferenciales
con otros sistemas en cuanto a
la calidad del producto del acero,
acabado que logra vy la eficiencia
por ser liviano. “La idea que te-
nemos no es vender un producto
estandarizado, sino dar un valor
agregado en cuanto a servicio.
Siempre hacemos modulaciones
sobre planos, efectuamos calculos
de ingenierfa y cargas que, por lo
general, no todas las distribuidoras
lo hacen”, manifesto.

Peri. Miguel Angel Cardozo, ge-
rente comercial de Peri Colombia,
dijo que la transnacional tiene

“OlomMmaA

presencia en el pais del norte desde
el 2012. "El mercado colombiano
es un mercado en desarrollo y
muy pujante dado que tenemos
un atraso en el pafs en términos
de infraestructura bastante grande
y que estamos recortando. Para
Peri es un espacio ideal pues nos
manejamos mucho en ese campo.
Empezamos en proyectos de obra
civil gruesa suministrando nues-
tras soluciones a hidroeléctricas,
termoeléctricas y puentes. Hace
varios aflos empezaron a crecer de
manera relevante las edificaciones
de vivienda y oficinas, lo cual sido
muy importante para nosotros ya
que nos trajo beneficios econé-
micos porque en Colombia estan
avidos de un mercado de encofra-
do desarrollado como el caso de la
propuesta nuestra”, comento.

La compafia alemana posee una
tecnologia muy alta en sus equi-
pos, con soluciones de tercera y
cuarta generacién que han tenido
mucha aceptacion, a pesar que en
muchos casos aln se trabaja con

Para
ExpoCAMACOL,
ProColombia
trajo una misién
comercial

de 200
compradores
de 25 paises
entre los que
destacaron
Estados Unidos,
Republica
Dominicana,
Pert, Aruba, y
Brasil.

Pert participd

con la finalidad

de facilitar a las
empresas nacionales
el posicionamiento
de sus productos en
Colombia, ademas de
identificar potenciales
compradores,
importadores,
distribuidores, y
agentes comerciales
que allanen el ingreso
de nuestras propuestas
en dicho mercado.



