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Encofrados Als ina 
brindó la conferen-
cia técnica “Alsina: 

recuperación y clareado 
en sistemas de encofrados 
horizontales” a cargo del 
ingeniero Isaías Arzapalo, 
Técnico de Apoyo Comer-
cial del Departamento Téc-
nico de Alsina en Perú, como parte de la edición XXIV del Congreso 
Nacional de Estudiantes de Ingeniería Civil (CONEIC). 
Alsina cuenta con presencia en 20 países, entre ellos Perú, donde 
está presente desde hace 6 años como proveedor de sistemas de 
encofrados, andamios y apuntalamiento.
La empresa destaca por contar con sistemas de encofrados que no 
solo se caracterizan por ser flexibles y fáciles de montar para los 
operarios, sino que le permiten al constructor obtener mayores ren-
dimientos mediante una rotación más rápida del equipo en menor 
tiempo. Esto se define como la industrialización del encofrado con 
la finalidad de alcanzar mayores índices de producción en obra. 
La técnica utilizada por Alsina se fundamenta en la realización de 
un estudio técnico y experimental, llevado a cabo por la misma 
empresa en conjunto con el Instituto de Ciencia y Tecnología del 
Hormigón (ICITECH) de la Universidad Politécnica de Valencia con 
el financiamiento del Ministerio de Educación y Ciencia de España.

ULMA está presente en el “Proyecto Modernización 
de la Refinería de Talara” y en coordinación con sus 
clientes SSK y CONSORCIO JJC - COSAPI organiza-

ron una “Charla de Capacitación teórica y práctica de Anda-
mios y Encofrados” para los trabajadores de estas empresas. 
En total asistieron 144 personas entre ingenieros de se-
guridad, ingenieros de producción, ingenieros residentes, 
ingenieros técnicos y personal de obra, los cuales trabajan 
directa e indirectamente con los encofrados y andamios 
de la mencionada empresa.
La capacitación teórico - práctica que se brindó fue de los 
sistemas de encofrado COMAIN y andamios BRIO. La finali-
dad de la capacitación fue la poder alcanzar la mayor pro-
ductividad en el proyecto a través del rápido armado de los 
sistemas, pero privilegiando la seguridad. ULMA Perú busca 
ser un proveedor 
estratégico para 
sus clientes brin-
dando producti-
vidad y resguardo 
para todos sus 
proyectos.

ALSINA brindó conferencia sobre 
encofrados horizontales ULMA - SSK Y CONSORCIO JJC - 

COSAPI juntos por la seguridad en 
el Proyecto Talara

MODASA inauguró su segundo taller postventa en el norte  

COIPRI recibió a cientos de profesionales del 
sector inmobiliario 

Con la finalidad de reforzar su servicio en un mercado 
clave para la compañía, Modasa inauguró su segundo 
taller postventa para el norte del Perú, esta vez en la 

ciudad de Trujillo.
Con este nuevo local la empresa planea brindar el servicio de 
garantía, mantenimiento de buses, repuestos y atención de ventas 
con asesoría especializada para sus actuales y potenciales clientes 
de esa parte del país. De esta manera, esperan generar diversos 
puestos de trabajo, sobretodo técnicos, para las ciudades norteñas.
Modasa ya cuenta con talleres postventa en las ciudades 
de Piura, Cusco, Challhuahuacho (Apurimac), Arequipa, 

Moquegua ,  Ju l i aca , 
Huaraz y Cajamarca. 
Miguel Schmiel, director 
comercial de Modabus, 
b razo  comerc i a l  de 
Modasa, indicó que en 
sus planes de expansión 
para el mediano plazo ya contemplan la construcción de 
nuevos talleres en las ciudades de Chiclayo y Huancayo. El 
evento también contó con la exhibición de los buses estrella 
de Modasa, Zeus 3 y Apolo 9.

E l IV Congreso Internacional de Profesionales Inmobiliarios 
(COIPRI 2016), que se realizó en el Swissotel, reunió a 
líderes inmobiliarios nacionales y extranjeros que llegaron 

al país para intercambiar experiencias sobre los avances y 
cambios del sector. Por cuarto año consecutivo la Asociación 
Peruana de Agentes Inmobiliarios organizó este evento.
El título que llevó este año el certamen fue “Perú: Construyendo 
futuro, tendencias y tecnología”, dentro del cual se abordaron 
trascendentales temas como perspectivas económicas en el 

sector inmobiliario, y el 
análisis de la situación 
urbana de Lima y del 
Perú.
Asimismo, se hablaron 
sobre aspectos como la aplicación de tecnología en las ventas 
inmobiliarias: marketing digital, estrategias online, redes 
sociales y las últimas tendencias en las ventas inmobiliarias, 
entre otros puntos.


