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Nuevas trituradoras HSI PRISECTM 3 CI531 & CI532 de Sandvik

ABB presenta su INNOVADOR 
SISTEMA de  arranque controlado 

para fajas transportadoras

NEGOCIO de alquiler y usados 
de FERREYCORP en Perú se 

triplicó en cinco años

Atrás quedaron las pérdidas de materiales que se trans-
portan sobre las inmensas fajas que se encuentran en 
las minas. A partir de ahora ABB en Perú cuenta con la 

exclusiva tecnología del sistema de transmisión de arranque 
controlado “CST” (por sus siglas en inglés: Controled Start Trans-
mission), que permite un arranque suave y un desplazamiento 
pausado de la faja de minerales, evitando fatigas mecánicas, 
rupturas transversales y de sus empalmes, así como otros 
inconvenientes que causan costosas paradas.

El CST tiene un embrague hidráulico multidisco controlado, 
el cual se encuentra ubicado en el eje de baja del reductor 
que actúa como amortiguador de golpes y picos de tensión, lo 
que protege el motor, los componentes del transportador  y el 
empalme de las correas.

Otras características que resaltan son: las rampas de acele-
ración y desaceleración controlada, el sistema de enfriamien-
to diseñado para arranques repetidos, entre otros. Asímismo, 
debemos destacar que el CST minimiza las caídas de voltaje 
mediante el arranque de motores en secuencia y permite un 
mayor ahorro de energía.

“El sistema CST permite reducir los tiempos de arranque del 
motor de la faja, con el cual se puede ahorrar entre un 8% y 10% 
en energía de lo que habitualmente consumen las mineras”, 
precisó Próspero Infante, gerente de desarrollo de mercados 
para Sudamérica de ABB, quien fue el encargado de presentar 
el CST durante el III Congreso de fajas Transportadoras.

Cabe indicar que en este evento participaron representantes 
de las principales compañías mineras, diseñadores y fabrican-
tes de fajas de Perú y países vecinos como Hochschild, GMI, 
AMEC Perú, Metso Perú, Minera Antamina, Contitech Perú, 
Minera Castrovirreyna, FLsmidth, Gold Fields La Cima, entre 
otras compañías que desta-
caron, sobre todo, que el CST 
genere un arranque ligero y que 
minimice el consumo de ener-
gía eléctrica generado durante 
los arranques de fajas transpor-
tadoras a plena carga.

E n el Perú, el negocio de 
alquiler y venta de equipos 
usados de Ferreycorp cre-

ció más del triple en cinco años 
Las ventas de esta línea supe-
raron US$ 165 millones en los 
últimos 12 meses, al cierre de 
septiembre, frente a los US$ 50 millones obtenidos en el 2009.

El mismo tiempo, este resultado marca un crecimiento de ocho 
veces en una década respecto al año 2004, cuando la línea de 
alquiler y venta de usados representaba ventas de US$ 20 millo-
nes. En este negocio, Ferreyros, a través de su unidad Rentafer, 
se especializa en los equipos pesados mientras Unimaq se enfoca 
en los ligeros.

En su conjunto, Rentafer y Unimaq cuentan con la mayor flota de 
alquiler en el Perú, con más de 2,000 equipos CAT y de marcas alia-
das. Con un valor de reposición de US$ 220 millones, la flota está 
compuesta por 600 máquinas pesadas y 1,400 equipos ligeros.

“Cumplimos 20 años de nuestra incursión exitosa en este nego-
cio como complemento a la provisión de maquinaria nueva, con 
una oferta líder a nivel nacional. El desarrollo de infraestructura vial, 
urbana y energética, la construcción asociada a la minería y los 
sectores comercio e industria son los impulsores clave del alquiler 
y la venta de usados, modalidades cada vez más requeridas por 
nuestros clientes, tal como lo entendimos en 1994 cuando lanza-
mos el negocio de alquiler con tan solo ocho unidades”, dijo Mariela 
García de Fabbri, gerente general de Ferreycorp.

A lo largo del tiempo, la apuesta por el negocio de alquiler ha 
venido acompañada por la provisión de equipos usados. En los 
últimos cinco años, Rentafer y Unimaq han suministrado más de 
2,400 equipos usados, tanto CAT como de marcas aliadas.

En gran medida, estos equipos provienen de la flota de alquiler, 
cuyo estado es monitoreado por las empresas de la corporación 
antes mencionadas, constituyendo unidades usadas premium 
que cuentan con gran aceptación de los operadores en Perú. A la 
generación de equipo usado que deriva de la flota de alquiler se 
suman las unidades recibidas bajo la modalidad de “trade-in” y 
otras adquiridas en el mercado internacional.

L as últimas incorporaciones a la gama de trituradoras de 
impacto de eje horizontal CI500 PrisecTM, CI531 primaria 
y CI532 secundaria, se han desarrollado para generar 

índices excepcionales de productividad y eficacia. Al igual que 
toda la gama PrisecTM, estas nuevas trituradoras HSI se pueden 
configurar en un modo de operación de trituradora primaria o 
secundaria, y su diseño único, patentado y exclusivo de Sandvik 
le proporciona a los clientes una adaptabilidad inigualable. Ade-
más, también es posible lograr un triturado de una sola etapa 

con la capacidad de recircular 
material a las versiones prima-
rias de las trituradoras. 

El nuevo diseño revolucio-
nario de la cámara de triturado 
de Sandvik garantiza incluso 
un mayor índice de reducción 
que jamás se haya obtenido. 

Asimismo, las trituradoras PrisecTM 3 pueden producir fácilmente 
índices de reducción impresionantes mediante el uso de dos cor-
tinas de diseño único que, por lo general, han requerido deuna 
trituradora con configuración de tres cortinas. Además de la mejora 
en la productividad, esto se traduce en menos partes desgastadas 
y en una reducción del mantenimiento.

Las CI531 y la CI532 PrisecTM 3 están equipadas con un ajus-
te infinito de cortina hidráulica y un sistema de posicionamiento 
de frenado que libera presión y fraguado cuando ingresan objetos 
irrompibles a la trituradora. No se requiere de potencia hidráulica 
durante la operación normal, de manera que genera un ahorro 
en la energía de operación y reduce el consumo de energía total. 
Tanto la primera como la segunda cortina se ajustan infinitamen-
te mediante el sistema patentado de ajuste/frenado de Sandvik, 
que se localiza en las vigas transversales de la trituradora. Este 
sistema proporciona un ajuste hidráulico a ambas cortinas a través 
del equipo motor hidráulico de suministro eléctrico estándar.

46

artículoartículo

E n la primera parte de este artículo se presentó la 
información concerniente a la oferta y demanda 
de agua en el Perú y su relación con la industria 

minera que viene siendo últimamente comentada en 
diversos medios. En esta segunda parte se describirá 
cómo las  herramientas de Inteligencia de Negocios 
pueden ser utilizadas para interpretar datos de domi-
nio público, proyectándolos a diversos escenarios junto 
con información sobre el clima, cambios en la pobla-
ción y demanda de mercado, entre otros. Las posibi-
lidades son muy amplias, y contribuyen a generar un 
mejor entendimiento de la realidad del sector minero 
y de su entorno.

Inteligencia social como herramienta de análisis
En las últimas décadas se le ha dado gran impor-
tancia al uso de las ciencias de la información como 
herramienta estratégica para las compañías (Porter, 
1995). Actualmente la expansión de la infraestructu-
ra informática gracias a su bajo costo y a la facilidad 
del manejo de programas especializados ha acentua-
do significativamente dicha importancia, facilitando 
el manejo de grandes bases de datos a través de la 
Inteligencia de Negocios, convirtiéndose así en un 
respaldo fundamental en la toma de decisiones en las 
compañías(Davenport, 2007).

La Inteligencia de Negocios viene siendo aplicada a 
la industria de manera creciente, principalmente para 
la manufactura y servicios en las áreas administrativas, 
operativas y de marketing. Las compañías mineras no 
se han quedado atrás en el uso de estas tecnologías 
y también las han adoptado. Seguidamente se descri-
ben los conceptos relacionados al procesamiento de 
la información y cómo viene siendo utilizada.

La inteligencia de negocios y su aplicación 
a la minería
El término Inteligencia de Negocios representa al con-
junto de herramientas y sistemas de información que 
se utilizan en el proceso de planeamiento estratégico 
de las corporaciones. Estos sistemas permiten a las 
compañías recolectar y analizar la información corpora-
tiva para poder ser utilizada en la toma de decisiones. 

Debido a su gran uso en la industria, incluyendo la 
minería, estos sistemas han sido aplicados a las áreas 
operativas como son el control de acarreo y transporte 
de mineral, el control de inventarios incluyendo análisis 
estadísticos, por nombrar algunos.

Inteligencia social y minería
Puede ser definida como un tipo de Inteligencia de 
Negocios que hace uso de datos extraídos de las redes 
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