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Atendiendo la demanda del sector minero.

A lmacenes Santa Clara está 
ampliando su línea de pro-
ductos, Daniel Manrique 

Cely, Gerente División Maquinarias y 
Equipos de Almacenes Santa Clara, 
sostuvo que cuentan con la mar-
ca Isuzu Camiones y que tienen un 
buen posicionamiento en el mercado 
nacional, también comercializamos 
las marcas Chevrolet y Nissan ahora 
estamos iniciando una nueva unidad 
de negocio de maquinarias, motores 
y generadores, dentro de ellos tene-
mos  las siguientes marcas:
• HIDROMEK: Maquinaria para 

Construcción y Minería
• DENYO: Generadores para traba-

jos Pesados y condiciones espe-
ciales.

• ISUZU DIESEL: Motores Indus-
triales para diferentes aplicacio-
nes y Motores marino.

Calidad y rendimiento
Indicó que estos productos se 
diferencian por la alta calidad en 
su fabricación y buen rendimiento 
con que han sido creados, para 
atender el mercado europeo y japo-
nés, donde la exigencia, eficiencia, 
durabilidad y facilidad de operación 
son muy altos.

También tienen innovaciones tec-
nológicas y mejoras no consideradas 
como estándar en el mercado perua-
no, donde se consideraba configu-
raciones con menores prestaciones.

Eficiencia  
La productividad y rentabilidad 
están dados directamente por la 
administración de los equipos y 
las ventajas de operación de cada 
máquina, en ese sentido las carac-
terísticas de operación y eficiencia 
para trabajo pesado, son el aporte 

de estas marcas a la productivi-
dad y rentabilidad, la configuración 
de cada marca están hechas para 
obtener el mejor rendimiento. 

En caso de los generadores 
DENYO, tienen un sistema de gene-
ración eléctrica patentado que pro-
duce una mejor calidad de energía 
eléctrica y soporta mejor las pertur-
baciones que puede tener el sistema 
eléctrico que alimenta, en el caso 
de las maquinarias de construcción 
y minería HIDROMEK, están hechos 
de acero y materiales de alta calidad, 
con ingeniería en constante mejora 
e innovación, que sumados a sus 
motores de origen europeo y japo-
nés (ISUZU) los ha posicionado bien 
en el mercadvo europeo y en otras 
partes del mundo.

Postventa 
Almacenes Santa Clara  está orienta-
do a dar el mejor servicio post venta 
para nuestros clientes de Maquina-
rias y Equipos, que es la constante 
por la que ya es conocida Almacenes 
Santa Clara en las otras líneas que 
comercializa como los camiones Isu-
zu, la línea liviana Chevrolet y Nissan, 

empezamos la implementación de la 
División Maquinaria y Equipos con 
este objetivo y atender a nuestros 
clientes de la misma forma.

En este sector la atención post 
venta va de la mano con la pro-
ducción y rentabilidad del cliente y 
como consecuencia con las ventas 
de cada unidad.

Expectativas de ventas 
Sabemos que el sector maquinaria 
construcción y minería se encuen-
tran retraído como consecuencia 
de la situación del país, que hace 
algunos años era bastante favora-
ble para iniciar una marca en este 
sector,  este año se ha  iniciado la 
implementación de nuestras mar-
cas y línea de negocio y esperamos 
tener una participación pequeña 
pero significativa igual que el año 
2016, sabemos que luego de esto 
podremos posicionarnos bastante 
bien con nuestros productos como 
lo han hecho en otros países en 
América del Sur como son Chile y 
Argentina. 
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