ha tenido éxito con un nuevo siste-
ma de andamio de fachada el cual
logra un alto nivel de eficiencia de
costes a través de un montaje rapi-
do, poco peso y generacion de areas
de trabajo seguras en altura. Estas
caracteristicas han convencido a los
contratistas asi como a sus equipos
de construccién sobre los beneficios
que les representaria su uso.

Siempre un paso adelante - aun
en servicios

Los expertos PERI en diferentes
areas de la compania estuvieron
disponibles para explicar en detalle
todos los servicios que brindamos,
respaldados por las referencias de
los proyectos ejecutados. "Aqui,
vemos un gran potencial para pro-
porcionar mas apoyo a nuestros
clientes - entre otras cosas, tenemos
la intencién de mostrar las activida-
des que estamos realizando utilizan-
do la tecnologfa BIM", dijo Alexander
Schworer.

La principal ventaja de este méto-
do de planificacién es que la planifi-
cacién asi como las variantes en la
ejecucion puede ser simulada en una
fase temprana de un proyecto usan-
do el modelo de construccién 3D, lo
cual permite identificar problemas
de interferencias. Con el objetivo de
optimizar costos y tiempos de ejecu-
cién particularmente para proyectos
a gran escala, el Ministerio Fede-
ral de Transporte e Infraestructura
Digital (BMVI) ha designado cuatro
proyectos piloto para la introduccién
de BIM en las actividades nacionales
de construccion de infraestructura.
A través de estos proyectos, la apli-
cacion de BIM esta siendo probado
y evaluado cientificamente. Uno de
los proyectos piloto es el puente del
ferrocarril Filstal que es parte de la
nueva linea ferroviaria de alta veloci-
dad entre Stuttgart - Ulm. Para este
proyecto el Consorcio conformado
por JV Max Bégly Porr, han nombra-
do a PERI como su proveedor estra-
tégico en lo relacionado a encofra-
dos y en donde podremos acumular
mayor experiencia en relacién al uso
de esta tecnologia.

PERI ofrece mucho mas que simplemente sistemas innovadores,
ofrecen servicios que permiten una mejor gestion de equipos ya sea de

encofrados o andamios.

En 2015, PERI fue capaz de aumentar la facturacion en un 13%

superando asi su propio récord de ventas establecida en 2008,

generando una facturacion de 1,3 billones de euros.

Nuestra planeada expansion de
la capacidad productiva - Factor
de éxito.

El enfoque adoptado por la estrate-
gia de crecimiento del PERI también
se refleja en los nimeros. En 2015,
PERI fue capaz de aumentar la fac-
turacién en un 13% superando asf
su propio récord de ventas estable-
cida en 2008. Alrededor de 7.500
empleados generd una facturacion
de 1,3 billones de euros. Para el Dr.
Fabian Kracht, Director General de
Finanzas y Organizacion, no es casua-
lidad. "A través de nuestra temprana
y consistente implementacion de la
estrategia de internacionalizacion,
PERI pudo participar y beneficiarse

de los mercados en crecimiento tan-
to en Asia, América y Oriente Medio.
Mientras tanto, PERI factura casi el
90% de sus ingresos en el extranje-
ro. Como resultado de este posicio-
namiento internacional, la compania
también es capaz de hacer frente a
las crisis econémicas nacionales”.
Desde su fundacion en 1969, las
principales actividades de desarro-
llo y produccién se han basado en
Weissenhorn, que esta situado al
sur de Ulm. Leonhard Braig, Director
Gerente de Productos y Tecnologia
de PERI destacé que la produccion
existente en Weissenhorn conti-
nuard como antes. "La compra en
Silvergreen marca para nosotros un




