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“La experiencia de Metso se deri-
va de una base instalada de cientos 
de equipos de minería que operan 
en todo el mundo. Para ser un real 
aporte para nuestros clientes, no 
solo debemos enfocarnos en esque-
mas tradicionales de reducción de 
costos, sino también en potenciar la 
generación de valor a través de un 
excelente desempeño de nuestros 
equipos y de la asistencia técnica de 
excelencia que genera nuestra fuer-
za de servicio en las instalaciones 
del cliente”, indicó Aldo Cermenati, 
Senior Vice President Pacific Rim 
Market Area.

Pabellón Peruano en Expomin
Perú estuvo presente en Expomin 
2016. Este año nuestro país entre-
gó las claves de su crecimiento, que 
le está permitiendo perfilarse como 
uno de los países más relevantes en 
el ámbito de la minería en el concier-
to internacional.

Este año, participaron en el Pabe-
llón Perú, trece empresas peruanas 
proveedoras a la minería entre las 
que destacan: 
• Airtec S.A. Ventiladores mineros 

e industriales de todo tipo y capa-
cidad; silenciadores, compuer-
tas, mangas para ventilación; 
hojalatería; sistemas de venti-
lación, extracción y transporte 
neumático.

• Castem Eirl. Cartuchos de resi-
na y de cemento, barretillas de 

aluminio, soportes cancamos, 
bomba ictus, adaptador para 
pernos y split set, estabilizador, 
tapones de taladro.

• Comercial Industrial Delta. 
Suministro de geosintéticos, 
geoceldas, geodrenes, geoma-
llas, geodiques, gaviones, tube-
rías de polietileno, tanques 
flexibles, mangas de ventila-
ción, biodigestores, coberturas 
industriales, tensionadas, y 
módulos reusables para cam-
pamentos.

• Dynaflux. Equipos y sistemas 
integrales para el bombeo y dosi-
ficación de líquidos industriales, 
sistema de manipulación y trans-
porte de productos secos a gra-
nel y el desarrollo de proyectos 
de ingeniería relacionados.

• Esmetal. Fabricación de edificios 
de proceso y almacenamiento 
para la minería, estructuras on & 
off shore para plantas de licue-
facción y de refinería de petróleo, 
edificios para centrales termoe-
léctricas, estructuras para mue-
lles, vigas puentes, estanques y 
calderería.

• Fima. Fabricación, desarrollo de 
ingeniería especializada, montaje 
y puesta en marcha de equipos 
y componentes metalmecánicos 
para la minería: equipos para 
concentración de minerales, 
celdas, agitadores, plateworks, 
spools, tanques ASME.

• Frenosa. Guarniciones de frenos 
montadas y Lubricantes para fre-
nos.

• Fundición Ferrosa. Fabricación 
de tambores de freno y otras 
autopartes para las ensamblado-
ras Toyota, Volkswagen, Scania 
y Volvo del Perú. Líneas de pro-
ducto para la industria minera, 
cementera, de movimiento de 
tierras, papelera, metal-mecáni-
ca, fundición refinería.

• Graña y Montero. El Grupo Gra-
ña y Montero cuenta con cua-
tro áreas de negocio: Ingeniería 
y Construcción, Inmobiliario, 
Infraestructura y servicios. En 
Chile está presente con: GYM. 
Vial y Vives.

• Haug. Servicio de ingeniería 
básica, ingeniería de detalle, pla-
nos de fabricación y de montaje 
para los diferentes proyectos que 
ejecuta en los sectores mine-
ro-metalúrgicos, hidro-electro-
mecánicos, industriales, hidro-
carburos y de infraestructura.

• PQA del Perú. Fabricación y 
comercialización de geo mem-
branas de HDPE, LLDPE y TPO 
en sus diversas presentaciones, 
tanto lisas como texturadas.

• Rbudge. Servicios de fabrica-
ción, reparación y mantenimiento 
de componentes, piezas y siste-
mas al servicio de la industria.

• Samex. Fábrica de uniformes 
industriales y de seguridad. 

En la feria, Sandvik exhibió el camión 
subterráneo TH663, de 63 toneladas de 
capacidad, y que alcanza una velocidad de 
42 km/h sin carga.

Metso ha trabajado fuertemente para entregar 
soluciones específicas para los grandes desafíos de 
los clientes, las que han sido diseñadas para soportar 
equipos de minería de gran escala
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Alfonso Ríos, Gerente Comercial de ESMETAL
La expectativa nuestra es mantener en nuestros clientes 
y colaboradores el nombre de ESMETAL, y ver una 
oportunidad negocio distinta o nueva. Hacer contacto 
con algún cliente extranjero con el cual no hayamos 
conversado y aprovechar esta feria para mejorar las 
relaciones con los clientes actuales o recurrentes. 

Nicolás Tordecilla, Gerente Comercial de Layher 
del Pacífico
En esta feria estamos mostrando nuestra nueva 
generación de andamios que es el sistema Lightweight. 
Es un andamio más resistente y liviano y aporta a la 
productividad de nuestro cliente. Además, estamos 
mostrando muchas soluciones para el ámbito industrial 
y nuestro sistema de puente BRS. Esperamos recibir a 
nuestros clientes que ya trabajan con nosotros, mostrar 
nuestras nuevas soluciones y poder complementar con 
nuestro apoyo técnico.  

Jorge Roca, Gerente Comercial de Cidelsa Chile
Dada la situación actual, las expectativas no son 
demasiados optimistas porque el mercado - en especial 
el minero - está bastante deprimido en estos dos años. 
Básicamente los proyectos mineros nuevos son ínfimos, 
pero como nosotros tenemos producto para la operación 
del día a día en la minería, siempre hay que estar presentes 
en Expomin para conocer nuevos clientes, hacer acto de 
presencia, mostrar la variedad de productos que tenemos 
porque hay productos para proyectos nuevos y allí está 
complicado. Pero productos como membranas, tuberías, 
mangas de ventilación siempre tenemos esperanza de 
tener buenas oportunidades de venta y desarrollo. Cidelsa 
lleva diez años en Chile. 

Miguel Montiel, Gerente de Negocios para 
Minería y Construcción de Fundición Ferrosa
Tenemos grandes expectativas. Ya más de un año estamos 
con representación en Chile. Hemos logrado vender 
algunas piezas por medio de nuestro representante a 

Codelco, así que es un buen inicio este año. Esperamos 
concretar aquí en Expomin algunas reuniones con 
grandes y medianas mineras para poder ofrecer nuestros 
productos, y con la venta hecha a Codelco, va a generar 
confianza en el usuario chileno y eso nos permitirá vender 
más productos en Chile este 2016. Ferrosa puede ofrecer 
cualquier pieza fundida para cualquier industria de hasta 
tres toneladas de peso. 

Juan Delgado, Gerente Comercial y de Nuevos 
Negocios de Haug
Haug ya tiene seis años con operaciones en Chile. La 
expectativa que tenemos en Expomin es de seguir 
posicionando la marca, y dar a conocer todos los trabajos 
que hacemos en minería especialmente en la región. 
En el mercado chileno nos presentamos como una 
empresa tanquera, porque Haug nació como fabricante 
y constructora de tanques, y tenemos nuestra forma de 
trabajar la cual no era muy conocida en este país y eso 
nos ha permitido posicionarnos y lograr varios contratos. 
Nos costó ingresar al mercado chileno, y una vez que nos 
hicimos conocidos, estamos siendo considerados para 
distintos proyectos y estamos participando en varias 
cotizaciones ayudando tanto a las empresas mineras 
directamente como a las firmas de ingeniería a nivel 
mundial que se encuentran en Chile. 

Raúl Chacaltana, Gerente Comercial de Dynaflux
Es la primera vez que estamos en esta feria y tenemos 
muchas expectativas porque este mercado es muy 
interesante para nosotros ya que contamos con productos 
que se adecuan a este mercado. Básicamente lo que 
nosotros hacemos son sistemas integrales automáticos 
para lo que es manipulación, preparación y dosificación 
de productos químicos enfocados en que sean sistemas 
ergonómicos y sistemas que estén en coalición en lo 
que tiene que ver el medio ambiente, y definitivamente 
aportando al tema de bajar los costos operativos. 
Nosotros ya venimos trabajando con empresas chilenas 
hace varios años. 

Con la presencia de 13 empresas proveedoras, Perú estuvo presente en Expomin 2016. Este año nuestro país 
entregó las claves de su crecimiento 

Peruanos en Expomin 2016


